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Nota de Ressalva

Esta apresentacdo pode incluir declara¢cdes que podem representar expectativas sobre
eventos ou resultados futuros de acordo com a regulamentacao de valores mobiliarios do
Brasil. Estas declaragcf6es estdo baseadas em certas suposicOes e andalises feitas pela
Companhia, representando exclusivamente expectativas da administragdo da Marisa em
relagcdao ao futuro do negdécio e seu continuo acesso a capitais para financiar o plano de
nego6écios da Companhia. Entretanto, os resultados reais da Companhia e de suas
controladas podem diferir significantemente daqueles indicados ou implicitos nestas
declaracbes de expectativas sobre eventos ou resultados futuros.

Tais consideracdes futuras dependem, substancialmente, de mudancas nas condi¢cbes de
mercado, regras governamentais, pressdes da concorréncia, do desempenho do setor e da
economia brasileira, entre outros fatores, além dos riscos apresentados nos documentos
de divulgacdo arquivados pela Marisa e estdao, portanto, sujeitas a mudanca sem aviso
prévio.

As informacfes contidas nesta apresentacdao nao foram independentemente verificadas.
Nenhuma decisdo de investimento deve se basear na validade, precisdo, ou totalidade
das informacb6es ou opinides contidas nesta apresentacdo. Nenhum dos assessores da
Companhia ou suas respectivas afiliadas ou representantes terdo qualquer
responsabilidade por quaisquer perdas que possam surgir como resultado da utilizacédo
do conteldo desta apresentacéo.

Esta apresentacdao e seu conteldo sdo de propriedade da Companhia e, portanto, nao

devem ser reproduzidas ou disseminadas em sua totalidade ou parcialmente, sem o
consentimento da Marisa.
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Destaques 2118 Performance solida

Resultados solidos apesar do impacto de eventos excepcionais
Gontribuicao positiva do$rodutos e Servigcos Financeiros

K/ Resultado consolidado: Crescimento de 6,6% nha receita liqargalidada, performance\

soélida garantida pela complementariedade das operacdes de varejo e prdthanseiros.

V Varejo:crescimento de 2,3%as vendas com controle criterioso de custafespesas, com
aumentode somentel,1% nas despesas SG&A/M2,

V ProdutosFinanceiros: crescimento robusto parteira com controle da inadimpléncia.

V Estratégia de expanséo: abertura de 9 novas lojas no 2T13, totalizando 12 novas aberturds
1S13.

V Estruturade capital: Divida liquida / EBITDA de 1,2x e Divida liquida/Capital Total de 37%,
apesar do aumento do Capex.

Q Perspectivas: resultados alcancados reafirmam os objetivos estratégfioglos. /
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Destaques 2118 Performance solida

Resumo Consolidad@em R$mm, exceto onde indicado) 2713 2T12 % Var. 6M13 6M12 % Var.
Receita Liquida 7446  698,7 6,6% 1.373,3 1.213/4 13,2%
Receita Liquida / m? (R$/m?) 1.930,7 1.996,9 -3,3%  3.571,6 34680 3,0%
Lucro Bruto 362,2 341,6 6,0% 663,4 582,9 13,8%
Margem Bruta (%) 48,6% 48,9% -0,2p.p. 48,3% 48,0% 0,3 p.p.
SG&A 2426 216,6 12,0% 472,9 407,7 16,0%
SG&A / Rec. Lig. (%) 32,6% 31,0% 1,6p.p. 34,4% 33,6% 0,8 p.p.
SG&A / m2 (R$/m2) 629,0 619,0 1,6% 1.230,0 1.1654  55%
Resultado Operacional (EBITDA) 122,6  120,7 1,6% 193,8 173,9 11,5%
Margem EBITDA (%) 16,5% 17,3% -0,8 p.p. 14,1% 14,3%-0,2 p.p.
Margem EBITDA / Receita Liquida Varejo 20,6% 20,8% -0,1p.p. 18,0%  17,6% 0,4 p.p.
Lucro Liquido 38,8 47,6 -18,5% 47,5 48,0 -0,9%
Margem Liquida (%) 52% 6,8% -1,6p.p. 3,5% 4,0%-0,5p.p.
CapEx 47,6 25,7 85,5% 102,0 61,1 66,8%
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Resultado Consolidado: complementariedade dos negocios garant
solidez dos resultados

EBITDA Consolidado (R$ mm) e margem (%@ Lucro Liquido Consolidado (R$ mm) e margem

—

20,8% 20,6% 18,0%

17,6%

193.8
47,6
38,8
6,:3%\0
5.2%
! I T ;
2T12 2T13 6M12 6M13 2T12 2T13 | 6M12 6M13
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Estrutura Capitat em linha com a meta

Endividamento Liquido (R$ mm)Adavancagem Capital Total

1.727,5

1.410,0

(288.3) (148,2)
2T12 2T13 '
2T12 2T13
u Divida Bruta m Caixa e EquV. m Div. Liquida = Patriménio Liquido

=¢—Divida bruta / (Divida bruta + PL)

—#Div. Lig/EBITDA UDM (x) —#—Divida liquida / (Divida liquida + PL)

( )
V Endividamento liquido de R$ 638,7 milhdes
V Estratégia de otimizacdo de alavancagem e de estrutura de capital

\V Estrutura alvoDiv Liquida de ~1x EBITDA e; Dividaenig-40®0do capitaltotal Y

DE MULHER PARA MULHER

Mmarisa

* EBITDA UDM = EBITDA dos ultimos 12 meses encerrados no periodo

»



Varejo- Crescimento mesmo em cenario menos favoravel

Crescimento de Vendas Lucro Bruto e margem
4 m ) [

526,3 \

483,6

13,7%

. J
4 )
4,5% < 0,6%>
\ J / \ 2T12 6M12 6M13 /

Despesas de Vendas, Gerais & Adm. e EBITDA e margem

=) (= =

2,3%

295,5 290,2

Mesmagl Todas
Lojas Lojas

2T13

/

@—® SG&A/ROL Varejo (%)
Vendas (R$ mm)
B GeA (R$ mm)

39,5%
36,3%

187,0 208,1
\ 2T12 2T13 6M12 6M13 / \ 2T12 2T13  ° 6M12 6M13
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PSF Solidos Resultados

ContasAtivas(mm decontas)

Receita, EBITDA (R$ mm) e margem (9

4 31 )

2T10 2711 2T12 2T13

/ / 84 212 \
33,0% 41,3% 295,0

150,1

226,0

121,6

2712 2713 6M12 6M13

\ ® Private Label = Co-Branded /

EFICCCartoes
/10%

8%

6% -
4% -

2%

0%
jan fev mar abr mai jun jul ago set out nov dez

Rec. g Rec EBITDA EBITDA , . PSF-Mg
\- Cartdes sax W Cartbes sax U EBITDA

EFICCSAX
ﬂ4%

12%
10% -
8% -
6% -
4%
2%
0%

jan fev mar abr mai jun jul ago set out nov dez

\--- 2009 === 2010 « « « 2011 === 2012 201y

\--- 2009 = == 2010 « « « 2011 === 2012 2013/
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Perspectivas

mosso maior ativg a marca Marisa \

V Expanséo denarketshare

V Estratéegia d®©mnichannelcom foco no crescimento das vendas online e nas vendas diretas

V Capexo 2T13 totalizou R$ 47,6 milhdes

V Em relagdo ao nosso plano de expanséao, foram abertas 9 lojas no 2T13, 12 no 1S13
V 6 no formato Marisa Ampliada, 1 no formaiarisa Feminina e 2 no formato Marisa Lingerie
V Abertura da 42 lojas em 2013

V wST 2 NRekdiitt 6aSY M t221a SY HAawmo
V t N2E2Si2 WalAa LI2N YSGONR |jdzZt RN R2QY

V 343 lojas com o setor de calcadmsfinal do2T13. Serdo 373 lojas até o dez/13.

V Unidadede produtos financeiros continuara dando suporte as vendas do varejo, mantendo o crescimento d:
carteira com controle dos indices o@dimpléncia.

Solidos resultados reafirmam os objetivos estratégicos definigdmsisca de

oportunidades,sempre atento as necessidades dadentes
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