
Teleconferência  
de Resultados 

2T13 
   

13 de agosto de 2013 
11h30 (Brasília) / 10h30 (US EST) 

Português: +55 (11) 2188-0155 
Inglês: +1 (646) 843-6054 
Código de Acesso: Marisa 



Nota de Ressalva 

E s t a  a p r e s e n t a ç ã o  p o d e  i n c l u i r  d e c l a r a ç õ e s  q u e  p o d e m  r e p r e s e n t a r  e x p e c t a t i v a s  s o b r e  

e v e n t o s  o u  r e s u l t a d o s  f u t u r o s  d e  a c o r d o  c o m  a  r e g u l a m e n t a ç ã o  d e  v a l o r e s  m o b i l i á r i o s  d o  

B r a s i l .  E s t a s  d e c l a r a ç õ e s  e s t ã o  b a s e a d a s  e m  c e r t a s  s u p o s i ç õ e s  e  a n á l i s e s  f e i t a s  p e l a  

C o m p a n h i a ,  r e p r e s e n t a n d o  e x c l u s i v a m e n t e  e x p e c t a t i v a s  d a  a d m i n i s t r a ç ã o  d a  M a r i s a  e m  

r e l a ç ã o  a o  f u t u r o  d o  n e g ó c i o  e  s e u  c o n t í n u o  a c e s s o  a  c a p i t a i s  p a r a  f i n a n c i a r  o  p l a n o  d e  

n e g ó c i o s  d a  C o m p a n h i a .  E n t r e t a n t o ,  o s  r e s u l t a d o s  r e a i s  d a  C o m p a n h i a  e  d e  s u a s  

c o n t r o l a d a s  p o d e m  d i f e r i r  s i g n i f i c a n t e m e n t e  d a q u e l e s  i n d i c a d o s  o u  i m p l í c i t o s  n e s t a s  

d e c l a r a ç õ e s  d e  e x p e c t a t i v a s  s o b r e  e v e n t o s  o u  r e s u l t a d o s  f u t u r o s .   

 

T a i s  c o n s i d e r a ç õ e s  f u t u r a s  d e p e n d e m ,  s u b s t a n c i a l m e n t e ,  d e  m u d a n ç a s  n a s  c o n d i ç õ e s  d e  

m e r c a d o ,  r e g r a s  g o v e r n a m e n t a i s ,  p r e s s õ e s  d a  c o n c o r r ê n c i a ,  d o  d e s e m p e n h o  d o  s e t o r  e  d a  

e c o n o m i a  b r a s i l e i r a ,  e n t r e  o u t r o s  f a t o r e s ,  a l é m  d o s  r i s c o s  a p r e s e n t a d o s  n o s  d o c u m e n t o s  

d e  d i v u l g a ç ã o  a r q u i v a d o s  p e l a  M a r i s a  e  e s t ã o ,  p o r t a n t o ,  s u j e i t a s  a  m u d a n ç a  s e m  a v i s o  

p r é v i o .  

 

A s  i n f o r m a ç õ e s  c o n t i d a s  n e s t a  a p r e s e n t a ç ã o  n ã o  f o r a m  i n d e p e n d e n t e m e n t e  v e r i f i c a d a s .  

N e n h u m a  d e c i s ã o  d e  i n v e s t i m e n t o  d e v e  s e  b a s e a r  n a  v a l i d a d e ,  p r e c i s ã o ,  o u  t o t a l i d a d e  

d a s  i n f o r m a ç õ e s  o u  o p i n i õ e s  c o n t i d a s  n e s t a  a p r e s e n t a ç ã o .  N e n h u m  d o s  a s s e s s o r e s  d a  

C o m p a n h i a  o u  s u a s  r e s p e c t i v a s  a f i l i a d a s  o u  r e p r e s e n t a n t e s  t e r ã o  q u a l q u e r  

r e s p o n s a b i l i d a d e  p o r  q u a i s q u e r  p e r d a s  q u e  p o s s a m  s u r g i r  c o m o  r e s u l t a d o  d a  u t i l i z a ç ã o  

d o  c o n t e ú d o  d e s t a  a p r e s e n t a ç ã o .  

 

E s t a  a p r e s e n t a ç ã o  e  s e u  c o n t e ú d o  s ã o  d e  p r o p r i e d a d e  d a  C o m p a n h i a  e ,  p o r t a n t o ,  n ã o  

d e v e m  s e r  r e p r o d u z i d a s  o u  d i s s e m i n a d a s  e m  s u a  t o t a l i d a d e  o u  p a r c i a l m e n t e ,  s e m  o  

c o n s e n t i m e n t o  d a  M a r i s a .  

2 



Destaques 2T13 ς Performance sólida 
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Resultados sólidos apesar do impacto de eventos excepcionais  
Contribuição positiva dos Produtos e Serviços Financeiros 

V Resultado consolidado: Crescimento de 6,6% na receita líquida consolidada, performance 
sólida garantida pela complementariedade das operações de varejo e produtos financeiros. 

 
V Varejo: crescimento de 2,3%  nas vendas com controle criterioso de custos e despesas, com 

aumento de somente 1,1% nas despesas SG&A/m². 
 
V Produtos Financeiros: crescimento robusto na carteira com controle da inadimplência.  

 
V Estratégia de expansão: abertura de 9 novas lojas no 2T13, totalizando 12 novas aberturas no 

1S13. 
 

V Estrutura de capital: Dívida líquida / EBITDA  de 1,2x e  Dívida líquida/Capital Total de 37%,  
apesar do aumento do Capex. 
 

V Perspectivas: resultados alcançados reafirmam os objetivos estratégicos definidos. 
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Destaques 2T13 ς Performance sólida 

Resumo Consolidado (em R$mm, exceto onde indicado) 2T13 2T12 % Var. 6M13 6M12 % Var.

Receita Líquida 744,6 698,7 6,6% 1.373,3 1.213,4 13,2%

Receita Líquida / m² (R$/m²) 1.930,7     1.996,9 -3,3% 3.571,6     3.468,0     3,0%

Lucro Bruto 362,2 341,6 6,0% 663,4 582,9 13,8%

Margem Bruta (%) 48,6% 48,9% -0,2 p.p. 48,3% 48,0% 0,3 p.p.

SG&A 242,6 216,6 12,0% 472,9 407,7 16,0%

SG&A / Rec. Líq. (%) 32,6% 31,0% 1,6 p.p. 34,4% 33,6% 0,8 p.p.

SG&A / m² (R$/m²) 629,0         619,0     1,6% 1.230,0     1.165,4     5,5%

Resultado Operacional (EBITDA) 122,6 120,7 1,6% 193,8 173,9 11,5%

Margem EBITDA (%) 16,5% 17,3% -0,8 p.p. 14,1% 14,3%-0,2 p.p.

Margem EBITDA / Receita Líquida Varejo 20,6% 20,8% -0,1 p.p. 18,0% 17,6% 0,4 p.p.

Lucro Líquido 38,8 47,6 -18,5% 47,5 48,0 -0,9%

Margem Líquida (%) 5,2% 6,8% -1,6 p.p. 3,5% 4,0% -0,5 p.p.

CapEx 47,6 25,7 85,5% 102,0 61,1 66,8%
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Resultado Consolidado: complementariedade dos negócios garante 
solidez dos resultados 

Varejo 

EBITDA Consolidado (R$ mm) e margem (%) Lucro Líquido Consolidado (R$ mm) e margem (%) 
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Estrutura Capital ς em linha com a meta 

 638,7  
 489,0  

 1.088,8  

 921,0  

2T13 2T12 

Dív. Liquida Patrimônio Líquido 

1.410,0 

1.727,5 

42% 46% 

37% 35% 

Dívida bruta / (Dívida bruta + PL) 

Dívida líquida / (Dívida líquida + PL) 

V Endividamento líquido de R$ 638,7 milhões 

V Estratégia de otimização de alavancagem e de estrutura de capital  

V Estrutura alvo: Dív. Líquida  de ~1x EBITDA e; Dívida Líq. em ~40% do capital total 

Capital Total 

* EBITDA UDM = EBITDA dos últimos 12 meses encerrados no período 

 786,9   777,3  

 (148,2) 
 (288,3) 

2T13 2T12 

Dívida Bruta Caixa e Equiv. 

1,23x 

1,33x 

Div. Liq/EBITDA UDM (x) 

Endividamento Líquido (R$ mm) e Alavancagem 

638,7 489,0 



Varejo - Crescimento mesmo em cenário menos favorável 
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Despesas de Vendas, Gerais & Adm. e % 
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PSF - Sólidos Resultados 

 

EFICC - Cartões 

Receita, EBITDA (R$ mm) e margem (%) Contas Ativas (mm de contas) 

EFICC - SAX 
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Perspectivas  
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V Nosso maior ativo ς a marca Marisa 

V Expansão de market share 

V Estratégia de Omnichannel, com foco no crescimento das vendas online e nas vendas diretas 

V Capex no 2T13 totalizou R$ 47,6 milhões 

V Em relação ao nosso plano de expansão, foram abertas 9 lojas no 2T13, 12 no 1S13 

V 6 no formato Marisa Ampliada, 1 no formato Marisa Feminina e 2 no formato Marisa Lingerie 

V Abertura da 42 lojas em 2013 

V wŜŦƻǊƳŀǎ όάRetrofitέύ ŜƳ мф ƭƻƧŀǎ ŜƳ нлмо 

V tǊƻƧŜǘƻ Ψaŀƛǎ ǇƻǊ ƳŜǘǊƻ ǉǳŀŘǊŀŘƻΩΥ  

V 343 lojas  com o setor de calçados ao final do 2T13. Serão 373 lojas até o dez/13. 

V Unidade de produtos financeiros continuará dando suporte às vendas do varejo, mantendo o crescimento da 
carteira com controle dos índices de inadimplência.  

Sólidos resultados reafirmam os objetivos estratégicos definidos ς busca de 
oportunidades, sempre atento às necessidades das clientes 



Paulo Borsatto �² CFO e Diretor  de RI 
Francisco Bianchi �² GRI 
Gabriel Succar �² Analista  
Rafael Gasques �²Estagário 
 
Contact: dri@marisa.com.br   

 


