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Perfil da Companhla =

@ Experiéncia @ Estratégia
@ Escala e Presenca Geografica ® Crédito
® Marca @ Equipe
® Foco
“DE MULHER PARA MULHER”

Slogan com Alto Recall




NORTE
N° delojas ]
Areatotal : 13.000m?

| Aberturada1?®loja : 1985
% doPIBNacional : 5,0%

% Areade Vendas : 7,5%

N°® de lojas ) |
Areatotal
Aberturada 1®loja : 1980

% doPIBNacional: 13,8%
% Areade Vendas :17,3%
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| Aberturadai®loja : 1948

SUDESTE
Nedelojas 1 96
Areatotal 1 90.000 m?

% do PIB Nacional :55,2%
% Areade Vendas : 52%

fy
N° delojas 1
Areatotal : 12,000 m?
|| Aberturada1®loja : 1985
% doPIB Nacional: 7,5%
% Areade Vendas :6,9%
® Lojas

® Centros de Distribuicdo

Fonte: CEl, FPJ, Companhia

Forte Presenca e Experiéncia em Todas as Regides do Brasil

Aberturada 1?loja :
% do PIB Nacional :
% AreadeVendas :
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Destaques 3707 ' P B :

® Aumento de 37,8% na Receita Liquida (R$200,3 milhdes no 3T06 x R$275,9 milhdes no 3T07)

o0 Aumento da Receita em 12,7% no conceito vendas em mesmas lojas
® Nos 3T07 foram inauguradas 3 lojas novas e 6 expandidas
@ 480 mil novos cartbes Marisa nos 9MO07, atingindo 9,0 milhdes
® Reducédo de despesas com vendas como percentual da receita liquida (36,5% no 3T06 x 33,5% no 3T07)

@ Investimentos somaram R$40,6 milhdes no 3T07 e R$86,6 milhdes nos 9MO7

@ Aumento da receita de juros sobre vendas parceladas de R$1,5 milhdo no 3T06 para R$14,5 milhdes no 3TO7.
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Recelta qumda de Mercadorias

® 3T07 Crescimento na receita ocasionado por:

® 9MO7 Crescimento na receita ocasionado por

0 +26,8% na quantidade de pecas vendidas 0 +35,3% na quantidade de pecas vendidas;
O +5,4% no preco medio unitario 0 +4,1% do preco médio unitario;
0 +12,7% em mesmas lojas o +vendas com o Cartdo Marisa.
0 +18,5% em mesmas lojas
Receita Liquida Total
(RS Milhdes)
CAGR
32,3% 46%
336,6 /
786,7
667,6
EETR] [ 60%
2004 2005 2006 9M07 3706 3707
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I\I/Ié'rgém e Lucro Bruto 3TO7 | | | : .

@ Antecipagéo da colecao primavera.
@ Efeito da reorganizacao societaria

@ Ligeira queda da margem, mas ainda com a maior margem bruta do mercado.

Lucro Bruto
(RS milhdes)
376,5

y

261,0

33% 128,6

97,1 /
46,6%
48,5%

3T06 3707 9MO06 9MO07

M Lucro Bruto
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Despesas Operacionais 3T07 &

@Crescimento de 26,5% nas despesas com vendas no trimestre causado principalmente pelo aumento da area e valor
de vendas, ante um aumento da receita liquida de aproximadamente 38%.

@®Aumento de 58% das despesas gerais e administrativas em virtude do maior nimero de funcionarios de suporte para o
gerenciamento do aumento das operac¢des da Companhia e gastos com o processo de abertura de capital (IPO).

(Em Milh&es de R$) Consolidado  Combinado Consolidado  Combinado

Despesas Operacionais (R$ MM) 3T07 3T06 Var (%) 9MO07 9MO06 Var (%)
Despesa com Vendas (92,5) (73,1) 26,5% (271,2) (201,8) 34,4%
Despesas Gerais e Administrativas (23,6) (15,6) 51,4% (57,2) (43,5) 31,6%
Outras (Despesas) Operacionais* (25,2) (15,3) 65,2% (22,5) (5,1) 342,2%
Total de Despesas Operacionais (141,4) (104,0) 35,9% (350,9) (250,4) 40,2%
% em relacdo a receita liquida -51,2% -51,9% -1,3% -44 6% -46,5% -4,0%
Despesas nao recorrentes - IPO (1,0) - - (3,3) - -

* Incluiu Despesas nao recorrentes - IPO

* Incluindo despesas do IPO
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Desempenho Operacional - Expansao e Reforma de Lojas o0 )

@A Companhia fechou o 3TO7 com 178 Lojas, sendo 78 localizadas em shopping centers e 100 em ruas
de elevado trafego comercial;

®lnauguracao de 3 novas lojas durante o trimestre, todas em shopping centers;
@Aumento na area de vendas de 129,1 mil m2 no 3T06 para 173,3 mil m2 no 3T07;

@ Crescimento de 51% no numero de lojas que oferecem vestuario masculino.

Evolucao do Numero de Lojas Area de Vendas
(milm?)

2004 2005 2006 9MO07 2004 2005 2006 9MO07
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EBITDA e EBITDA Ajustado 2

@ Melhoria do EBITDA e Margem EBITDA
o Diluicdo das despesas com vendas e melhor gerenciamento dos gastos

o Aumento do Lucro Bruto
EBITDA & Margem EBITDA

(RS Milhdes)

I 7,8%| B

.7
A'

2004 2005 2006 9MO07
ESSEBITDA Ll EBITDA 4T06  =Li Margem EBITDA 9
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Cartdo Marisa 2\

@Crescimento de 38,3% na emissdo de Cartdes Marisa no 3TO7, em comparacdo com o 3T06
®Recuperacdo de R$ 5,7 milhdes no 3TO7 em comparacdo com recuperacdo quase nula no 3T06

@®@Aumento na Provisdo para Créditos de Liquidagdo Duvidosa de R$ 8,3 milh6es no 3T06 para

R$ 58,0 milhdes no 3T07

®No 3T07, a participacdo das vendas com juros no Cartdo Marisa atingiram 23,9%

Total Cartoes Marisa
{(Milhares) 9.063

7.385

5.161

3.404

2004 2005 2006 aMa7
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Algumas das afirmac¢des aqui contidas se baseiam nas hipOteses e perspectivas atuais da
administracdo da Companhia que poderiam ocasionar variagbes materiais entre os resultados,
performance e eventos futuros. Os resultados reais, desempenho e eventos podem diferir
significativamente daqueles expressos ou implicados por essas afirmacdes, como um resultado de
diversos fatores, tais como condi¢cdes gerais e econdmicas no Brasil e outros paises; niveis de taxa de
juros e de cambio, mudancas em leis e regulamentos e fatores competitivos gerais (em bases global,
regional ou nacional).

Paulo Borsatto
Diretor Financeiro e de RI

Renata Isis Kater
Gerente de RI

Tel: +55 (11) 2109-6269

E-mail: dri@marisa.com.br
WWW.marisa.com.br/ri
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