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Distribuição Geográfica das Lojas Marisa Compatível 
com o PIB das Regiões
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Destaques 3T07

Aumento de 37,8% na Receita Líquida (R$200,3 milhões no 3T06 x R$275,9 milhões no 3T07)

o Aumento da Receita em 12,7% no conceito vendas em mesmas lojas

Nos 3T07 foram inauguradas 3 lojas novas e 6 expandidas

480 mil novos cartões Marisa nos 9M07, atingindo 9,0 milhões

Redução de despesas com vendas como percentual da receita líquida (36,5% no 3T06 x 33,5% no 3T07)

Investimentos  somaram R$40,6 milhões no 3T07 e R$86,6 milhões nos 9M07

Aumento da receita de juros sobre vendas parceladas de R$1,5 milhão no 3T06 para R$14,5 milhões no 3T07. 
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Receita Líquida de Mercadorias

3T07 Crescimento na receita ocasionado por:

o +26,8% na quantidade de peças vendidas

o +5,4% no preço médio unitário

o +12,7% em mesmas lojas

9M07 Crescimento na receita ocasionado por 

o +35,3% na quantidade de peças vendidas;

o +4,1% do preço médio unitário;

o + vendas com o Cartão Marisa.

o +18,5% em mesmas lojas
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Margem e Lucro Bruto 3T07

Antecipação da coleção primavera.

Efeito da reorganização societária

Ligeira queda da margem, mas ainda com a maior margem bruta do mercado.
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Despesas Operacionais 3T07

Crescimento de 26,5% nas despesas com vendas no trimestre causado principalmente pelo aumento da área e valor 

de vendas, ante um aumento da receita líquida de aproximadamente 38%.

Aumento de 58% das despesas gerais e administrativas em virtude do maior número de funcionários de suporte para o 

gerenciamento do aumento das operações da Companhia e gastos com o processo de abertura de capital (IPO).

(Em Milhões de R$) Consolidado Combinado Consolidado Combinado

Despesas Operacionais (R$ MM) 3T07 3T06 Var (%) 9M07 9M06 Var (%)
Despesa com Vendas (92,5)          (73,1)          26,5% (271,2)        (201,8)        34,4%
Despesas Gerais e Administrativas (23,6)          (15,6)          51,4% (57,2)          (43,5)          31,6%

Outras (Despesas) Operacionais* (25,2)          (15,3)          65,2% (22,5)          (5,1)            342,2%

Total de Despesas Operacionais (141,4)        (104,0)        35,9% (350,9)        (250,4)        40,2%
% em relação à receita líquida -51,2% -51,9% -1,3% -44,6% -46,5% -4,0%
Despesas não recorrentes - IPO (1,0)            -               -               (3,3)            -               -               
* Incluiu Despesas não recorrentes - IPO
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Desempenho Operacional - Expansão e Reforma de Lojas

A Companhia fechou o 3T07 com 178 Lojas, sendo 78 localizadas em shopping centers e 100 em ruas 
de elevado tráfego comercial;

Inauguração de 3 novas lojas durante o trimestre, todas em shopping centers;

Aumento na área de vendas de 129,1 mil m² no 3T06 para 173,3 mil m² no 3T07;

Crescimento de 51% no número de lojas que oferecem vestuário masculino.
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EBITDA e EBITDA  Ajustado

Melhoria do EBITDA e Margem EBITDA  

o Diluição das despesas com vendas e melhor gerenciamento dos gastos

o Aumento do Lucro Bruto
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Cartão Marisa

Crescimento de 38,3% na emissão de Cartões Marisa no 3T07, em comparação com o 3T06

Recuperação de R$ 5,7 milhões no 3T07 em comparação com recuperação quase nula no 3T06

Aumento na Provisão para Créditos de Liquidação Duvidosa de R$ 8,3 milhões no 3T06 para      

R$ 58,0 milhões no 3T07

No 3T07, a participação das vendas com juros no Cartão Marisa atingiram 23,9%
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Algumas das afirmações aqui contidas se baseiam nas hipóteses e perspectivas atuais da 
administração da Companhia que poderiam ocasionar variações materiais entre os resultados, 
performance e eventos futuros. Os resultados reais, desempenho e eventos podem diferir 
significativamente daqueles expressos ou implicados por essas afirmações, como um resultado de 
diversos fatores, tais como condições gerais e econômicas no Brasil e outros países; níveis de taxa de 
juros e de câmbio, mudanças em leis e regulamentos e fatores competitivos gerais (em bases global, 
regional ou nacional).

Paulo Borsatto
Diretor Financeiro e de RI

Renata Isis Kater
Gerente de RI

Tel: +55 (11) 2109-6269
E-mail: dri@marisa.com.br

www.marisa.com.br/ri
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